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1. Gestire Campagne commer ciali

Il censimento delle Campagne commerciali avviene nel modulo Campagne (1) datasto Nuovo (2).

I campo Tipo (3) indentificalatipologia di campagna, un campo avalori configurabili (si vedalanota). Nel caso sia
necessario, € possibile associare la campagna ad uno specifico Centro di ricavo (4).

Assegnato il Nome campagna (5), la data di inizio e di fine (6), gli eventuali Ricavi (7) e Costi previsti (8) e il numero di
contatti (Lead) previsti (9), € possibile inserire una descrizione (10) e passare ad esplicitare i contenuti commerciali della
campagna, ossia, indicare gli articoli per i quali € stata pensata la campagna.

Risorse Contabilitd Magazzine CRM: Produzione Doc&Comm 1D: Nuovo
CRM: Produzione - Campagne Cempzgne o Campagna Articoli Rich g
Opportunita
Preventivi Tipe Tipo

Nome campagna

Data inizio

Data fine o
Ricavi prev. o
Costi prev. o

Contatti prev. e 7

Descrizione

" Ordini di vendita . Y
Nuovo o Filtra Centro di attivita o Centro di attivita

& E

2 @

Salva

Nellatab Articoli richiesti (1) si inseriranno nuove righe, una per ciascun ariticolo (2) e si richiameranno i vari articoli (3),
che dovranno essere gia censiti su | pratico Erp.
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ID: Nuovo
Campagna Articoli Richio

Cod Descrizione Qta Prezzo
001 & |primo articolo di merce di test e Q(’P\ 100 150.00 2
002 &9 |secondo articolo di merce di test 9@ 200 200.00 3

Aggiungi articolc

Salva

Unavolta creatala Campagna, sara disponibile il suo record coni dati di riepilogo (1).

Se attive le funzionalita di gestione delle Attivita, sara possibile programmare e rendicontare attivita alivello di Campagna
(2) (ad esempio relative alla sua organizzazione).

E' possibile poi archiviare dei documenti (3) e, nel caso serva, importare un file CSV con tutti i contatti relativi ala
Campagna (4).

Risorse Contabilita Magazzino CRM: Produzione Doc&Comm Aiuto {:} * Amministratore
Contatti Ricavi
CRM: Produzione - Campagne Previst 250,00 100.000,00 €
Potenziali 0,00 0,00€
Nuavo Filtra o
s r Y rFe s s s s s s s
ID TIPO  CENTRODIATTIVITA  NOME CAMPAGNA DATA INIZIO DATA FINE RICAVI PREV. COSTI PREV. CONTATTI PREV. CONTATTI POT. RICAVI POT.
- - - - - - - - - - -
1 Webinar  Centro di attivit3 1A Webinar su CRM 05/11/2020  14/11/2020 5.000,00 € 500,00 £ 20,00 0,00 ol ip = Bl Importa @

{1 risultato | 1 pagina tolale)
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