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Legare un preventivo ad una opportunita creata in altro momento.

L egare un preventivo ad una opportunita creatain altro
momento.
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1. Legareun preventivo ad una opportunita creata in altro momento.
Come noto, tralefas di gestione di una Opportunitavi & la generazione del preventivo.

Capitaavolte cheil preventivo venga redatto direttamente dalla funzione CRM - vendite > Preventivi e che pertanto risulti
slegato dalla Opportunita che era stata precedentemente creata.

Per collegare quindi il preventivo ad una Opportunita & sufficiente cliccare sull'icona evidenziata in immagine.

CRM: Produzione - Preventivi

Nuovo Filtra Diario Attivita
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(1) l'iconagrigiaindica che il preventivo e stato redatto da CRM-vendite > Preventivi. Al click sull'iconasi pud legare una
Opportunita

(2) I'icona scuraindica cheil preventivo € legato ad una Opportunita
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